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Gtnlik Yasam
Ajandalar ve Modernizm

ir zamanlar sadece ig

yasaminda  gerekli

olan gjandalar artik
glnlik yasamimiza da gir-
di. Ticaret hayatinda olan
herkes ise ik bagladig
glinden itibaren gelenek-
sel siyah kapl ajanda ile
muhakkak tanigmis  olup
gunldk kasa, gek ve senet
kayitlan igin  siyah kapl
ajandasint kullanmamig ki-
si herhalde pek yoktur. An-
cak modemnizm, elektro-
nikiesen ve kiresellegen
yagam artk siyah kapl
ajandalartn da pabucunu
dama atti. Dogru, artk kim
kara kapli ve 1940-50" i yil-
lan  hatirlatan  ajandalan
kullarer kil Artik moder-
nizm ile birlikte "zaman yé-
netimi" {ithal deyimle "time
management') gibi kav-
ramlar da geligti, bu konu-
da seminerlerin dizenlen-
mesi artik olagan ve karik-
sanan geyler haline gel-
di."” Artk kimse siyah kapi
ajandalanni tagimadii gi-
bi, daha zarif, daha geng
ve daha "yuppie" olan ve
elde taginmalannda da
Ozel bir yarar ve zerafet
olan  "business  plan-
ner'fanm  tagimaktadiriar,
Artik basta zarif semtlerin
zarif magazalannda oldu-
gu kadar, tim kirtasiyeci-
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lerde de bu 'plannerara
rastlamamiz - mUmkinddr.
Kagittan nefret ediyor ve
gindn modernizmine ayak
uydurup kagitsiz ofis, (ithal
deyimle "paperless office"),
yani elektronik iletisim or-
taminda caligmak arzunuz,
arzunuzdan oteye siddetli
gereksinmeniz ve imajinz
icin bir 'must” ise, o zaman
"electronic diary'ler de tav-
siye edilebilir. Ozellikle haf-
talik programlanmizs  yaz-
mada ve telefon, adres
defteri olarak kullamimada
gok elveriglidirier.

Tek sorun onu kaybet-
memenizdir. Zira kaybe-
derseniz belleksiz bir kim-
se haline dénuglrsiniz.
Baz tarihgilerin tarih anlati-
mi séylemlerinde belieksiz
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olmak gecerli, ve benim-
senmig bir tavir olsa da bi-
reyin ig ve 6zel yagaminda
belleksiz yasamast pek
mumkun degildir.

Tam bunlan niye yaz-
yorum?

Bunlann yazmamin tek
nedeni bir stire énece dos-
tum sahaf Halii Bingdl'in
bana bulup ayirdiyy "Tesis
Tarihi 1917 Komisyoncu
Hayim Albukrek ve Bira-
deri 1935" tarhli ajanda
elime gectigindendir. Bu
girketin halen su veya bu
sekilde faaliyetierini strdu-
rip stirddrmedigi konusu-
nu pek aragtirmadim, be-
nim &zellikle Hgimi geken
bir dénemin esnaf ve tica-
ret erbabinin is anlayist ve
kurallan idi. Ajandanin ilk
sahifelerinden  anlasildigi
kadar HAYIM ALBUKREK
sirketi Anadolu tlccarlan
ve esnaflan icin, onlarm
nam ve hesaplarna bir
alig/fsatis acentalidr yap-
maktaydi (gunimuiz ticari
terminolgjisi ile  “bu-
ying/selling agent"). Zira
alinan ve satilan mailardan
komisyon almaktaydi. Sir-
ketin kurulugu 1917 olup,
1935 tarihli ajapdada “ko-
misyonculuk  mesleginde
on sekizinci yddénimdne



denil-

bagmis  oluyoruz'
mektedir. Sirketin ilk faali-
yet alani hirdavat ve attari-
ye olup daha sonra miigte-
rilerine “siz bize tuhafiyeyi
bakkaliyeyi dgrettiniz' den-
mesinden bu alanlara da

girdikleri  anlasiimaktadr.
Subat 1934 yilinda ise ma-
nifatura, kavafiye (zerine
de siparigler kabul etmek-
tedir. Sirket Anadolu'dan
adid bagrsak ve derileri
de musteriteri hesabina
komisyon esasi ile istan-
bul'da satmaktaydi. “Esa-
sen Ankarali" oldugu belir-
tilen sirketin  ajandasinda
miigterilerine hitaben gok
iiging nasihatler bulunmak-
tadir. Ornegin:

PESIN PARA

Pegin para ile mal alan
esnaf daima karlidr, ¢iin-
kdi:

1. Pegin para ife mal al-
aig icin alchgr mallar, en
ucuz malfarair.

2. Piyasayr daima kolfa-
digi igin, diikkant en taze
ve en jyi gesitlerte doludur.

3. Borcu olmadigr igin
daima rahat ve her vakit
kaygusuzdur.

Daha sonra"NE YAPMA-
U? bdlami altinda su tav-
siyelerle bulunufmaktadir.

1. Veresiye mal almay-
iz, tapon mallan diikkén-
niza doldurmaktan sakini-
nez!

2. Borglu olmaktan geki-
ninizl...

"Miigteri  velinimetimiz-
dir' dlsturunun gundmiiz-
de artk "musteri memnuni-

>

yeti"(ithal deyimle “custo-
mer satisfaction) diye ifa-
de edildigi bir ortamda su
sézler size gok icten ve sa-
mimi gelecektir:

Bitin muhterem dostla-
nmiza:

1935 senesi miinasebe-
tile komisyonculuk mesle-
ginde on sekizinci yil d6-
ntimane basmis bulunuyo-
ruz.

Ewvela size butin kalbi-
mizle tegekkiir ederiz. Giin-
ki terakkimizi suf size
borgluyuz.

Daha sonra ayni tegek-
kir bir daha tekrarlanir:

Size bdtin  kalbimizle
tekrar tegekkiir eder ve ye-
ni senenin hepimiz igin ha-
yirl olmasini diferiz."

Bu tegekkir ve temen-
nilerin yer aldid: ajandanin
sicakligi ve ictenligini artik
hi¢ bir "electronic diary",
Siyah Kapl ajandalar veya
‘weekly planner'lar verme-
mektedir. Bu da bir yerde
modernizm, kentlesme ve
daha sonra metropolles-

me slrecinde bireylerin
birbirlerine  yabancilagma-
lan, is yaptiklan sirketlerle
daha 6nce kisisel duzeyde
olan iligkilerin daha profes-
yonellegmenin sonucunda
kigisellikten gok uzaklasip
Amerikan tarzi bir profes-
yonel ig anlayigina yerini
birakmasinin igaretleridir.

Halil Bingdl dostum sa-
yesinde nereden nerelere
geldik. Evet eski bir ajan-
da, 1917 yilinda ise basla-
mig bir ticarethane. Bugiin
belki var, belki yok, Sayet
bu ticarethane varsa, veya
gocuklan, toruntan bu yaz-
yi okuyorlarsa, bir ‘argi-
vist'ten onlara sicak bir
merhaba!

DIPNOT

® By konuda en bilinen isim Ti-

me Management International, ki-
saca TMI'dir ve onun Gl ajandala-
n, afedersiniz yeni deyimle "plan-
nerlan yani planiayiclanint herhalde
duymusgsunuzdur!



